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Espana

SesumaalaconversacionIsabel,
que habla mas calmada. «Lo que
Nnos une como pais es la bandera y
por eso hay que luchar, por los va-
lores tradicionales que siempre
handefinidonuestra patria»,argu-
menta. Para ella es terrible oir
hablar delaMemoria Historicadel
PSOE,—«bastayadeFranco,  acaso
nos planteamos sacar a los Reyes
Catolicosde Granada?»—, asicomo
ver como Sanchez se ha rendido a
los independentistas. «No se da
cuenta de que hay mas catalanes
que quieren ser espanoles que
aquellos que quieren la indepen-
denciay, afirma. Para ella, Casado
no es el mejor candidato delos que
ha tenido el PP alolargo dela his-
toria, pero aun asi, apoya al parti-
do. Y es que este sentimiento de fi-
delidad partidista es algo que se
mantiene en los partidos tradicio-
nales. «<AIPSOE yal PPse votamas
por ideologia que por sus candida-
tos. Aqui somos de mentalidad
tradicional, conservadores, y por
eso somos fieles al partido», dice
esta funcionaria para quien José
Maria Aznar ha sido el mejor pre-
sidente de Espana. «Supo defen-
dernos, ajustarnos a la normativa
europea y mantenerse firme en
momentosdificiles. Algoqueluego
seencarg6 dedestrozar Zapatero»,

anade. Al escuchar el nombre de
Zapatero, Florin salta enfurecido:
«Esehombrehundi6al pais,menos
mal que vino Rajoy y saco el barco
aflote. Claro que él cometi6 algin
error, pero, vamos, quien estélibre
de pecado que tire la primera pie-
dra», sentencia mientras muestra
su orgullo patrio en forma de ban-
dera que ondea en el balcon que
hay encima de su negocio.

No es la tinica ensena patria del
pueblo. Silasbanderasfueran una
muestradelapoyode Arévaloal PP,
conseguiria la mayoria absoluta.
«Soy mas de partido que de candi-
datos», explica amodo de preludio
Juanjo, que nos atiende en modo
«exprés» porque sus negocios le
esperan. «Toda mi vida he votado
al PP, ellos defienden el modelo de
pais y de sociedad que me gusta:
apuesta por la familia tradicional,
la vida, la unidad de Espana y el
apoyo a los empresarios. Amazon
hahechomucho dafio alos peque-
nosnegocios, peroel Partido Popu-
lar nonos ha dejado de lado. Aqui,
en los ultimos anos, se han cons-
truido dos nuevas fabricas y no
falta el empleo», dice. De hecho, en
Avila, los tres diputados que «en-
vian»al Congresoenlaselecciones
generales, dos han sido casi siem-
predel PPyunodel PSOE, aunque

«Cuando el PP
esta en el poder
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Africa,aquien pillamosal salirdel
portal para comenzar su sesion de
running, teme que en esta ocasion

|a. economiava | Jos de Rivera le arrebaten uno de
bien; Rajoy sacd | los pases al Parlamento.

aflote Espafia «En Castillay Leon éramosmas
después de que de Soraya, pero una vez elegido
Zapatero la Casado, estamostodos unidos. Eso

hundiera»,
explica Florin en
su comercio

«Nosunela
bandera de
Espana,
tenemos que
respetar los
valores
tradicionales
que siempre
han definido
nuestra patria»,
explica Isabel

si, no sé como influira esto en las
elecciones, tendremos que espe-
rar.Elfuertedel PPeslaeconomia
ylaunidad de Espana.Los valores
clasicos son una apuesta segura
paralos castellanos. La tradicion,
la religion y, por supuesto, la for-
taleza deIsabellaCatolica. Estaes
la tierra de los Reyes Catolicos»,
dice. Mientrashablamosnoscuen-
taqueellaesconcejalaenel Ayun-
tamiento de Avila y que es cons-
cientede quelostiempos cambian
y que ahorala tarta debe repartir-
se entre masfuerzas politicas. «Yo
lo que deseo es que sea un pais
gobernable, seria un horror que
hubiera otras elecciones ante la
ausencia de pactos», lamenta. Su
marido la mira y asiente. «Yo solo
digo que cuando gobierna el
PSOE, a nivel laboral nos va muy
mal alos espanoles», sentencia. A
pocoskiléometrosde Arévalohace-
mos una parada en Cabezas de
Villar, un pueblo de unos 300 veci-
nos donde el PP obtuvo el 79% de

los votos en los comicios de 2016.
Un dato histérico, sin duda. Alli
charlamos con AlejandrodeLago,
quien nadamas hablar de eleccio-
nessacaacolacion Venezuela. «Yo
lo que no quiero es un presiente
como Maduro. Los podemitasesos
quierendevolvernosalascartillas
de racionamiento. Por ahi no
paso», argumenta.

Seglin nos cuenta Gumersinda,
otra vecina, en este pueblo tiene
una finca Esperanza Aguirre, ala
cual tiene mucho aprecio. «Politi-
cos como ella son los que necesita
Espana, ocomo Cayetana Alvarez
de Toledo, que tiene un par de
huevos», espeta Angel Hernandez,
que se suma a la conversacion.
Para €l, Adolfo Suarez es el ejem-
plo que deberian seguir los politi-
cos actuales. «Para mi ha sido el
mejor gobernante, luego quiza
Rajoy, aunque en algunas cosas
fue demasiado blando», afiade. En
resumen, para estos dos lugare-
nos, cualquier opcion seria buena
menos Podemos y PSOE. «Si gana
Sanchez, como dicen las encues-
tas, que Dios nos ampare, porque
este hombre es capaz de vender a
sumadre para conseguir el poder
y eso es muy peligroso», advierte
Hernandez. Ellos, paraevitarlo,no
faltaran alas urnas.

21

Remitide

Una empresa espanola normaliza el uso de aparatos
auditivos con precios asequibles y procesos sencillos

Audiben introduce en el pais una solucion auditiva inteligente, autoajustable y discreta pensada para ser usada directa-
mente por el usuario y de venta directa al precio de 299 euros

Ficil de usar, discreto, v sicte
vecEs Mmids econdmico que un
aparato auditive comvencional.
Asi s la nueva alternativa en
¢l sector de las soluciones audi-
tivas que v estd al acoeso de
todos en Espafia. Se trota de |a
propuesta de la empresa nacio-
nial, Audiben, que ha introduci-
do en el mercado espaniol solu-
ciones suditivas con las que se
buscn ante todo normalizar el
uso de ayuda para la audicién.
Su coste, 299 CUTDS, SU Sisiema
sencillo y su tamafio ministuri-
ado, unido o |.a.lc1:n-:-|qu..1 mis
ovanzada, lo convierten en una
de las opciones mis elegidos
por el usuario

Pensado para ser usado
directamente por &l usuario

De venta directa a traves de
la web o telefénicamente estd
pensado para ser usado direc-
tamente por el usuario. ¥ es

que uno de los éxitos de Audi-
ben es que su propuesta ahorra
al cliente el poso previo por
un centro o tienda. Su apucsta
de valor es que son aparatos
de muy sencillo uso, ficiles de
regular, muy intuitivos y apios
para ¢l 0% de los personas
que los niecesitan, lo que aports
un alto grado de satisfaccion,

Combina el disefio con la
tecnologia mas avanzadn

T todo ello sin perd.cr ni &n
diserio ni en calidad. Su forma
s tan sutil que pasara desaper-
cibida por cualquiera, combi-
nando ademds la miniaturiza-
citin con la tecnologia mis
avanzada. ¥ es que va vienen
programados de manera que
ump]iﬁr.:m las frecuencias del
habla humana por encima de
los demdas sonidos v reducen
los ruidos. Esta innovacion tec-
noldgica es la que precisamen-

Soluckin auditiva Audiben

e le permite ser autoajustable,
por lo gque no es necesario ir a
un especialista, ni prusbas, ni
procesos de adaptacidn,

Es hasta un 75% mis econdmi-
o0 e un aparato convencional

Lo que Audiben propone es
por tanto una solucidn auditiva
lista para ser usada y ademds
hasta un 75% méds econdmica
que aparatos auditivos de pres-

taciones equivalentes en el mer-
cado. Por solo 269 € todos ague
llos que tengan problemos de
comunicacion pueden  ponere
solucién a este problema tan
meolesto ¥ que dificultn en exoeso
el dia o dia o tantas personas.

Envio grnl!uilu.. seErvicio
técnico propio y 15 dias de

pn.lrhn sin compromiso

Audiben se envia grotuita-
meente o todn lfs[mﬁn ¥ el usua-
rio dispondra de 15 dias de
'Pl:‘rin-dn de prut'lu. en su domi-
cilio pudiendo devolver el apa-
mio 5 en ese tiempo no se
adapta bien o no es de su
ﬂET.I:I.I’]n. Cuenta con una garan-
tia de 2 anos, servicio lecnico
propio ¥ estd a la venta tanto en
el teléfono gratuito BésBEr782,
como en la web audiben.com.

Cientos  de rsonas  han
adquirido yva Audiben convir-

titndose en un referenie en el
mercado v en punto de venta
de confinnza en el sector. Una
alternativa a los aparatos audi-
tivos comvencionales que a dia
die |'||;:-:,' 'Eu:-rm'itr;' el acceso ﬁ;iriL
econdmice ¥ eficaz a una solu-
cidn auditiva de tecnologia
avanzada ¢ inteligente.
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audiben.com




